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prezes GRAS SAVOYE POLSKA GRAS SAVOYE POLSKA
Czesto Klienci zadaja nam pytanie jakie oferujemy produkty. Wtedy sami zastanawiamy sig czy broker w ogole moze oferowac
produkty. Odpowiedz jest pozytywna. Produktem GRAS SAVOYE POLSKA jest serwis jaki oferujemy naszym klientom.
Chodzi o rozwigzania jednoczesnie bardzo kompleksowe i niezwykle proste, tworzone na potrzeby klienta. Kompleksowe
poniewaz 3czg najlepsze produkty poszczegolnych towarzystw ubezpieczeniowych oraz innych dostawcow ustug w tym
zakresie. Natomiast ich nieskomplikowany charakter wigze sig tym, ze w efekcie klient ma dostep do jednego produktu
faczacego pokrycie wiasciwych ryzyk, atrakcyjnego cenowo i gwarantujgcego odpowiedni serwis. Jako broker ubezpiecze-
niowy musimy posiada¢ dogtebng wiedze z zakresu rynku ubezpieczen. Wiemy gdzie szuka¢ konkretnych rozwigzan - np.
naszym dostawca w zakresie ubezpieczen auto casco bedzie towarzystwo X, dla ubezpieczen OC bedzie to towarzystwo Y,
natomiast dla majatku Z. Wiedza ta umozliwia nam znalezienie najlepszych jakosciowo i cenowo ofert a nastepnie integrowanie
ich w kompleksowe produkty. Przy czym integracja ta to nie tylko samo dobrze dobrane ubezpieczenie, ale rowniez ustugi
prowadzone na wielu ptaszczyznach np. assistance czy likwidacja szkod. Staramy sig stworzy¢ klientowi mozliwie najbardziej
komfortowa sytuacje - tak, aby pod jednym numerem telefonu mogt uregulowaé maksimum kwestii zwigzanych z ubezpie-
czeniem, niezaleznie od tego czy chodzi o ubezpieczenie firmy budowlanej, o zgubiong karte kredytowa, o konieczno$c¢
wykupienia polisy kosztow leczenia w zwigzku z podr6zg zagraniczng czy awarie samochodu.

Kolejnym waznym aspektem naszych produktow jest wykorzystanie unikatowych rozwigzan IT. W ostatnich latach wysitki
inwestycyjne GRAS SAVOYE POLSKA koncentrowaly sie na opracowywaniu i wdrazaniu nowoczesnych rozwigzaniach infor-
matycznych. W ramach naszej struktury dziafa niezalezny zespot programistow. Synergia migdzy dziafami merytorycznymi
oraz dziatem IT umozliwita stworzenie narzedzi informatycznych integrujacych proces koncepcji, sprzedazy, likwidaciji szkod
oraz ustug assistance. Sg to narzedzia usprawniajgce prace wewnatrz firmy i umozliwiajace klientom monitorowanie naszych
dziatan. Mogg oni na przykiad $ledzi¢ on-line kazdy etap procesu likwidacji szkody. Opracowane w GRAS SAVOYE narzedzia
informatyczne wpisujg sie rowniez doskonale w nowoczesne kanaly dystrybuciji produktow ubezpieczeniowych, niezwykle
istotne w bancassurance czy ubezpieczeniach komunikacyjnych.

Chciatbym rowniez podkreslic, ze szukamy rozwigzan nie tylko na rodzimym rynku, ale poszerzamy ofertg o unikaine produkty
z rynkow Europy Zachodniej, importujac je z petnym serwisem. Scisle wspotpracujemy w tym zakresie z rynkiem reasekura-
cyjnym w Londynie oraz w Europie kontynentalnej.

Niezaleznie od naszych staran w zakresie jakosci i profesjonalizmu, naszg obecng pozycje na rynku kompleksowych ustug
ubezpieczeniowych zawdzigczamy naszym klientom. To wiasnie im chciatabym serdecznie podzigkowac za dotychczasowg
wspotprace oraz zaufanie i uznanie jakim nas obdarzaja. Mam nadziejg, ze zardwno w 2007 r. jak i przez kolejne lata bedziemy
skutecznie stuzy¢ im naszym do$wiadczeniem, wiedzg i pomoca.

prezes zarzadu PIONEE PEKAO TFI SA

Rok 2006 koniczymy jako kolejny rok hossy. Dla firmy byt to bardzo dobry rok, aktywa funduszy Pioneer wzrosty o 21 proc.
do rekordowego poziomu 23,2 mid zt. Na polskim rynku funduszy inwestycyjnych jestesmy liderem zaréwno pod wzgledem
zarzadzanych aktywow jak i liczby klientow.

W roku 2006 wprowadziliSmy na rynek 5 nowych strategii inwestycyjnych wsrod nich m. in. subfundusze Rynku Chinskiego,
Rynku Japoniskiego czy Regionu Pacyfiku. PIONEER PEKAQ TFI dotychczas oferowato klientom trzy podstawowe strategie
oparte o rynek polski, europejski i amerykanski. Wprowadzajac nowe produkty rozszerzyliSmy nasza oferte o fundusze
azjatyckie i globalne. Pod wzgledem wynikow w 2006 r. najlepsze okazaly sig jednak fundusze, ktore inwestowaly w polskie
akcje. W tej grupie funduszy wsrad liderow znajduje sig rowniez fundusz Pioneer Malych i Srednich Spotek Rynku Polskiego
FIO, ktory zarobit 62,79 proc. Inwestorzy zachgceni wynikami najchetniej wybierali wiasnie fundusze akcyjne i mieszane. Obok
nowych pieniedzy wplywaly do tych funduszy rowniez $rodki z konwersji z funduszy pienigznych i obligacii, ktorych stopy
zwrotu w poréwnaniu z funduszami zaangazowanymi na rynku akcji wypadty znacznie gorzej.

W naszych dziafaniach nieustannie zachgcamy Klientow do dywersyfikowania oszczednosci i otwieramy przed nimi nowe
mozliwosci inwestowania na nowych rynkach. Dlatego tez w roku 2007 bedziemy stawia¢ na produkty niszowe, przeznaczo-
ne dla klientow, ktorzy majg juz fundusze standardowe w portfelu i szukajg nowych inwestycji. Chcemy im zaproponowac
takie subfundusze jak: Pioneer Akcji Rynkow Dalekiego Wschodu, Pioneer Matych i Srednich Akcji Rynkow Rozwinigtych,
Pioneer Akcji Rynkow Wschodzacych.
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